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BIENVENIDA A TU MANUAL
Este manual tiene como intención enseñarte qué es una estrategia de comunicación, cómo
funciona y para qué te sirve en tu negocio.

El objetivo de tener presencia en redes sociales como emprendedor es generar clientes
potenciales que se traduzcan en ventas, no solo acumular seguidores.

Si creas videos o publicaciones sin una estrategia clara, estás generando contenido que no tiene
impacto y perdiendo minutos valiosos que podrían ayudar a tu negocio.

1. ¿QUÉ ES UNA ESTRATEGIA DE COMUNICACIÓN?
La estrategia de comunicación se ubica justo entre tus metas comerciales y tus metas de
marketing:

Metas Comerciales
¿Cuánto necesitas vender?

ESTRATEGIA DE
COMUNICACIÓN
Lineamientos + Conexión

Metas de Marketing
¿Cuánta presencia deseas?

En esta estrategia se definen los lineamientos sobre cómo te vas a comunicar y cómo vas a
conectar con las personas para que puedas alcanzar todos tus objetivos de marketing y redes.

2. EL USO DE LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL
Para los emprendedores, la inteligencia artificial es una súper opción porque es
extremadamente económica y funciona como tener a muchísimos empleados apoyándote.

Utilizar herramientas de inteligencia artificial te ayudará a lograr muchas metas en menos
tiempo, facilitando la creación de contenido y el desarrollo de tu estrategia.



3. PASOS PARA CREAR TU
ESTRATEGIA
Para estructurar adecuadamente la comunicación de tus redes sociales, debes seguir estos tres
pasos fundamentales:

1

Define a tu Buyer Persona
El buyer persona es una
persona semificticia que
reúne todas las
características de alguien
que podría ser tu cliente,
incluyendo su edad,
ubicación, hobbies y la
capacidad económica
para pagar tu producto.
Tu tarea es identificar
cuáles son los problemas
que tiene este cliente
ideal y hablarle en su
idioma para mostrarle
cómo tu producto o
servicio soluciona esos
problemas.

2

Crea tus Pilares de
Comunicación
Estos son los temas
específicos de los cuales
vas a hablar. No necesitas
hablar de miles de cosas;
basta con tener cuatro o
cinco temas básicos que
sean de verdadero interés
para tu buyer persona y
abordarlos una y otra vez
de diferentes maneras.

3

Diseña un Calendario de
Contenido
Con la ayuda de
herramientas de
inteligencia artificial
como ChatGPT, puedes
estructurar un calendario
que te vaya indicando
qué contenido generar y
qué publicar día por día.



4. LA CLAVE DEL
ÉXITO: EL
CONTENIDO DE
VALOR
Todo el contenido que generes debe aportar algo real
a tu audiencia. El contenido de valor es aquel que:

✓ Entretiene

✓ Educa

✓ Inspira

Las personas no entran a las redes sociales para que
les vendas. Te siguen por lo que les aportas en ese
momento.

Al enfocarte en solucionarle la vida o pequeños
problemas a tus clientes a través de tu contenido,
construirás confianza y obtendrás clientes leales que
mantendrán tu negocio a largo plazo mediante la
recompra.



5. SIGUIENTES PASOS: BOOTCAMP EXPLOTA
TUS REDES
Quiero que sepas algo importante:

Los videos bonitos no venden.
Hacer videos bonitos es solo una parte, y la mayoría de las veces ni siquiera es la que convierte. Puedes tener la
mejor edición, la mejor luz, el mejor fondo... y seguir sin vender.

Lo que yo quiero para ti es un negocio próspero. Y eso solo se logra con una estrategia comercial completa.

Mercadotecnia
Atraer y conectar con tu cliente ideal

Ventas
Convertir ese interés en dinero real

Mercadotecnia y ventas no pueden vivir separadas. Una sin la otra es tiempo y dinero perdido.

Si lo que quieres es vender más y crecer tu negocio de verdad, el Bootcamp "Explota tus Redes" fue diseñado
exactamente para eso.

8 SEMANAS 5 ESPECIALISTAS ESTRATEGIA COMERCIAL REAL

Bootcamp "Explota tus Redes"
No es un curso de videos bonitos. Es un campamento de ventas:

Estrategia de comunicación con Inteligencia Artificial

Técnicas de venta que realmente cierran clientes

Publicidad pagada para escalar tus resultados

Grabarte y editarte sin miedo y con propósito

Todo integrado en una sola estrategia comercial

Porque los videos bonitos no venden.
La estrategia sí.
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